BUSINESS MODEL CANVAS (BMC) MAGIC RING
	[bookmark: _GoBack]  Partner Key
# Akademi Teknik Warga (ATW) Sukoharjo.

# PT.Triangle Motorindo  (Motor nasional) semarang





	Key Activities
# Memproduksi Magic Ring (fuel saver) dengan kapasitas produksi sekitar 1500 pcs untuk sepeda motor 
# Memproduksi Magic Ring (fuel saver) untuk kendaraan mobil
# Promosi (pameran)
#Pemasaran


	Value Proposition
# Hemat BBM hingga 33,3%
# mendinginkan mesin hingga 25 derajad Celsius
# Tambah Power
# Mendinginkan Mesin,
# Bebas Perawatan,
# Harga Terjangkau,
# Mudah pemasangan


	Customer Relationship
# Memberikan pelayanan yang baik, 
# Garansi, 
# Pengiriman tepat waktu,
#  Memberikan diskon dibulan tertentu, contoh lebaran,  natal dll,
	Customer segment
# Pabrik Motor (PT. Triangle Motorindo) Semarang,
# Perusahaan yang menggunakan transportasi motor dan mobil contoh: Kantor Pos, Ojek Online, Taksi, Mobil Pribadi
# End User

	
	Key  Resources

# Work shop
# SDM 5 orang
# Modal
@ Investasi 35 Jt
@ Bank 50 Jt
@ IBT 243,750 Jt

	
	Channels

# Mengadakan pameran-pameran,
# Cari Distributor & Agen
# Toko spare part motor, dan mobil
# Jual Online
# Direct selling
# Club Touring
	

	Cost Structure
# Biaya belanja Logam, Kardus, hologram, cat, thinner, bensin, Brosur, backdrop, roll banner, kaos dan topi
# Biaya coating dan packing 
#Biaya promosi# Biaya Transportasi
	Revenue Streams
# 1000 pcs dibeli PT. Triangle Motorindo Semarang.
# 500 pcs dibeli Agen, reseller dan online,
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Key  Resources     #  Work shop   #  SDM 5 orang   #  Modal   @ Investasi 35 Jt   @ Bank 50 Jt   @ IBT 243,750 Jt     Channels     #   Mengadakan pameran - pameran,   #  Cari Distributor &  Agen   #  Toko spare part motor,  dan mobil   #  Jual Online   #  Direct selling   # Club Touring  

Cost   Structure   #   Biaya belanja Logam, Kardus, hologram, cat, thinner, bensin,  Brosur, backdrop, roll banner, kaos dan topi   #   Biaya coating dan packing    #Biaya promosi #  Biaya Transportasi  Revenue Streams   #  1000 pcs dibeli PT. Triangle Motorindo Semarang.   #  5 00  pcs dibeli Agen, reseller dan online,      

 

